
Steigerung des Umsatzes
Mitarbeitende, die von innen heraus motiviert sind,
bringen konstant Höchstleistungen. 
Sie übernehmen Verantwortung, agieren proaktiv und
steigern den Umsatz – nicht, weil sie müssen, sondern
weil sie wollen.

Stärkere Kundenbindung 

Mit über 20 Jahren Erfahrung
im Einzelhandel, Vertrieb &
Führung, weiß ich genau,

worauf es ankommt: 

Ein Team das nicht nur
funktioniert, sondern mit

echter Begeisterung
Spitzenleistung bringt. Ich

habe unzählige Mitarbeitende
und Führungskräfte dabei

unterstützt, Motivation,
Verkauf & Kundenbindung

nachhaltig zu steigern – und
genau hier setzt mein

Coaching an.

Ihr Personal ist das Gesicht Ihrer Marke – Motivation
entscheidet über den Erfolg. Doch ohne inneren Antrieb

bleibt Potenzial ungenutzt. Wir wecken intrinsische
Motivation – für mehr Umsatz & begeisterte Kunden.

 Warum mit mir?

info@marvin-herter.de

08153/ 4079766

www.marvin-herter.de

Der Schlüssel zu
Höchstleistung im Verkauf –
echte intrinsische Motivation
Mehr Motivation. Mehr Engagement. Mehr Umsatz.

Heute die Weichen für mehr
Umsatz, starke Teams und
nachhaltigen Erfolg im
Einzelhandel stellen.

Kunden kaufen dort, wo sie echte Begeisterung
spüren. Motivierte Mitarbeitende schaffen ein
einzigartiges Einkaufserlebnis – das Kunden begeistert,
bindet und für Weiterempfehlungen sorgt.

Echte Motivation
Druck von außen hält nie lange – echter Antrieb
entsteht von innen. Ihre Mitarbeitenden entdecken,
was sie motiviert, und arbeiten mit mehr Energie,
Freude und Eigeninitiative.

Nachhaltige Strategie
Motivation darf kein Strohfeuer sein. Mit den richtigen
Techniken lernen Ihre Mitarbeitenden, sich selbst
täglich in Bestform zu bringen – für nachhaltigen
Erfolg ohne ständige Anreize von außen.

Mehr Umsatz, weniger
Fluktuation, ein

starkes Team – all das
beginnt mit echter

Motivation. Lassen Sie
uns gemeinsam dafür

sorgen, dass Ihre
Mitarbeitenden mit

Begeisterung beraten,
verkaufen und

langfristig zum Erfolg
Ihres Unternehmens

beitragen!

Marvin Herter 
Coach i n g
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